
 

 

進 路 だ よ り      第５号 平成３１年 ３月２０日 

                           福島県立郡山商業高等学校進路指導部 

 ３年生、就職＆進学おめでとう！ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 ３月１日に卒業した３年生は、上記のように、自分の望む未来に向けて巣立っていきました。 

 今年度も昨年に続き、４年制大学進学者が多くいます。学校の学習だけでなく、早め早めに受験対

策の課外授業という努力を重ねた結果が、合格へ繋がりました。行きたい学部を目指して熱心に対策

に取り組み、長期戦を見事に勝ち抜きました。また、今年度は専門学校進学者が昨年より 10 名増え

ました。自分の就きたい職業が明確だからこそ、その職業に近づける進学先を選び、専門的な技能を

身に付けることができます。進学希望者も、就職を先のことと思わず、希望する職業に就くための進

学先を選んでください。大学・短大を選ぶ際も、卒業生の就職先は参考になります。 

進学者と就職者はほぼ同数です。就職者も、早いうちから企業の情報を集めて、目標を定めていま

した。そして、過去の先輩方の資料を参考にして、個々の企業に対応した対策を練ってきたことが結

果に結びつきました。また、様々な角度から指導をいただきたいと、積極的に面接指導を受ける生徒

が多くいました。何回も練習を繰り返すことで、成長を実感できたり、思考が深まったりします。今

まで気づかなかった自分を知ることもできます。多くの先生に指導していただくことは、みなさんの

自信にもなります。ぜひ、様々な先生にご指導をお願いしましょう。 

３年生は飛び立ちました。在校生も先輩に続けるよう、進路実現を目指して頑張りましょう。 

 

 

 来年度の予定（他、考査・検定・説明会などを順次行います） 

５ 月中旬 進学者対象 Ⅰ期小論文指導 開始 

下旬 進路マップ実力診断・判定テスト【全学年対象】 

６月中旬 看護模試【３年生対象】 
７ 月上旬 求人受付 開始 

中旬 夏季進学課外【全学年対象】 

 ８月上旬 大学見学会【全学年対象】 
 ９ 月上旬 就職者対象 面接指導 開始 

 進路模試【２・３年生対象】 

看護模試【３年生対象】 
中旬 就職試験 開始 

10 月上旬 進学者対象 Ⅱ期小論文指導・面接指導 開始 

12 月中旬 冬季進学課外【全学年対象】 

１月中旬 センター試験 

     進路模試【１・２年生対象】 

３月１日 卒業式  



 

 

小休止 解答例 

問一 ジュースにして三等分した 

問二 エレベーターに乗る前に、降りる階のボタンを押せるシステムを作った 

問三 「お一人様三部まででお願いします！」など、一人あたりの数を限定した 

問四 学生の卒業式に、料理本とともにプレゼントした 

小休止 ～発想力を鍛えるクイズ～ 
 

 考え方とは二種類あると、知っていますか？一つ目は、論理的に考える力。分類・整理する、法則

を使う、根拠から推理するなど、じっくり思考を深める考え方です。二つ目は、柔軟にアイディアを

生み出す力。「その手があったか！」と他の人が悔しがるような、斬新で画期的な発想力です。 

常識や思い込みを打ち破り、物事の本質を見抜き、ひらめきを活用する。発想力も、トレーニング

を繰り返すことで、鍛えることができます。問題を少々紹介しますので、春休みの課題の合間のリフ

レッシュに、ぜひ取り組んでみてください。 

 

問一 

あなたの家に１３個のみかんがあります。親戚の小学生が３人、遊びに来ました。 

 ケンカにならないよう公平に、３人に１３個のみかんを分けるには、どうしますか？ 

 ヒント：「公平」とは、数が？それとも、おいしさが？ 

 

問二 

 エレベーターは、乗ってから降りる階のボタンを押します。よって、エレベーターが混雑している

とボタンを押しづらい、または、押せなかった、という問題も発生します。 

 ところが、この問題が一切起こらないエレベーターがあるそうです。 

さて、どんな工夫がされているのでしょうか？ 

 ヒント：エレベーター自体を大きくしたり、ボタンを押す職業の人を常駐 

させたりすることもできますが、そもそも…。 

 

問三 

 販売促進のリーフレットを作成したのに、なかなか受け取ってもらえません。配布する人を増やす

ことも、ティッシュなどとセットにすることも、予算の都合上できません。 

しかしある企業は、お客さんへの声かけを工夫し、用意した部数を全て配ることができました。 

さて、その企業では、お客さんにどんな声かけを行ったのでしょうか？ 

 ヒント：あなたがお客さんなら、どんな声をかけられると、欲しくなりますか？ 

 

問四 

 あるメーカーから、新しい調味料が発売されました。その調味料を使えばどんな人でも簡単におい

しい料理が作れるため、メーカーは爆発的なヒットを予期していましたが、全く売れません。 

しかし、ある宣伝方法を採用した後、売り上げが飛躍的に伸びたそうです。 

さて、どんな方法で宣伝をしたのでしょうか？ 

ヒント：調味料を購入する決め手は、やっぱり、“味”ですね。 

 

 この問題は、全て実話が元になっています。 

 解答例は下に示しておきますが、答えは一つではありません。解答例よりももっと素晴らしいアイ

ディアが、みなさんの頭で生まれるかも……。前提を疑ったり、他の人の立場から考えたり、他人の

力を借りたり、異質なもの同士を組み合わせてみたりして、新たな解答例を生み出してください。 
（出典：木村尚義『ずるい考え方 カタい頭がやわらかくなる発想トレーニング』） 

 

今年度、やり残したことは？ 
 春休みは、進級直前の長期休暇です。まとまった時間の取れるこの機に、「今の学年のうちに取

り組みたかったけれど、できなかったこと」に挑戦してみましょう。たとえば、進路資料室でじっ

くり資料を見て先生方に話を聞いてみる、苦手科目の対策を行う、遠方の学校のオープンキャンパ

スに参加してみる、など。具体的に考えて行動する、有意義な 18 日間にしてください。 

☆各学校のオープンキャンパスの案内が、すでに届いています。進路室に見に来てください！☆ 
 


